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Vihrean yrittajyyden koulutusohjelma

Moduuli: Tietoisuuden lisidminen vihreasti litketoiminnasta

Tuntisuunnitelma

Osa 1: Tietoisuuden lisiddaminen - Mita se tarkoittaa?

Paivays: Aika:

Paikka: Ohjaaja:

Otsikko:

Tavoitteet: Kertoa mita tarkoitetaan tietoisuuden lisidmisella vihredsta liiketoiminnasta. Tassa osassa: (1) pohdit, kuinka

tietoisuuden lisadminen liiketoiminnasta mydétavaikuttaa liiketoiminnan arvolupauksen toteuttamista ja (2)
ymmarrat asiakkaidesi tarpeet ja halut

Oppimis- LO1: Ymmarrat mitd tietoisuuden lisddmisellad tarkoitetaan vihredn liiketoiminnan aloittamisen ja kehittdmisen
tulokset: yhteydessa

LO2: Ymmarrat vihreadn liiketoimintaympariston vaikutukset arvolupauksen kehittdmiseen vihrealle yritykselle
LO3: Osaat analysoidan markkinoiden ja asiakkaiden tarpeita
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Aika Oppimistulos | Sisalto Diat Oppimis- ja arviointitehtavat
09.30-09.45 - Sisdlto Johdanto
* Osan sisdllon esittely ja keskustelua odotuksista
* Jadnmurtajaharjoituksen avulla pohtikaa mita Jaanmurtaja - Mita
tarkoitetaan tietoisuuden lisddmisella vihreasta tietoisuuden lisddminen
liiketoiminnasta ja arvolupauksen ymmartdmisen tarkoittaa sinulle vihredn
merKkitys kehitettiessi ja hallitessa vihreaa liiketoiminnan aloittamisen ja
liiketoimintaa hallinnan kannalta?
09.45-10.00 LO1 Mita on markkinointi? Harjoitus 1 = Vertailkaa

Esittele markkinoinnin kasitettd ja tarkastelkaa
sen yleisimpia maaritelmia

Hyodyntakaa maaritelmid markkinoinnin ja
myynnin valisen eron hahmottelussa

Pohdintaa asiakkaan ymmartamisen
merkityksesta vihrean liiketoiminnan
markkinointiin liittyvdssa paatoksenteossa
Robert Craven lainauksen avulla tarkastelkaa
markkinoinnin arvoa liiketoiminnassa

pienryhmissa pienen ja suuren
vihredn yrityksen
markkinointitoimia eri
lahteista (esim.
markkinointimateriaalit,
verkkosivustot, sosiaalisen
median sisalto) ja keskustelkaa
aiheesta ryhmassa

Tunnistakaa kolme
samankaltaisuutta ja kolme
eroa naiden valilla
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10.00-10.50 LO2 Liiketoimintaympariston ymmartiaminen Harjoitus 2 = 3 - 4 hlon
* Tarkastelkaa keskeisia sidosryhmia ryhmissa osallistujat
kdynnistdessa ja kehitettdessa vihreaa taydentavat PESTLE analyysin
lilketoimintaa ja niiden vaikutusta yrityksen vihrean liiketoiminnan
kehittdmiseen liiketoimintaymparistosta.
* Esittele asiakas sidosryhmana ja asiakassuhteen Analyysin tulokset tulisi kirjata
hallintaa tapana saada tietoa ja nikemyksia flappitaululle, jolloin niita
* esittele PESTLE -tyokalu keinona ymmartaa voidaan hy6dyntad
liiketoimintaympariston vaikutuksia Seuraavassa osassa
10.50-11.00 Kahvitauko
11.00-11.30 LO2 Arvolupauksen kehittaminen Harjoitus 3 = Osallistujat
* Esittele business model canvas ja sen osa-alueet kehittavat arvolupauksen ja
* Esittele arvolupaus ja sen keskeinen asema esittavat sen ryhmalle. Ohjaa
liiketoimintamallissa osallistujia testaamaan
* Erittele kuinka arvolupaus kehitetdaan vihrealle arvolupausta
yritykselle - esim. ymmartamalla kilpailua ja sita
minka takia sidosryhmat ovat sitoutuneet
liiketoimintaan
11.30-12.15 LO3 Asiakkaiden tarpeiden ymmairtiminen Harjoitus 4 = Osallistujat
* Pohtikaa tarpeiden ja halujen valista eroa pohtivat yrityksensa asiakkaita
* Tarkastelkaa vihredn liiketoiminnan ja tekevat epavirallisen
asiakasryhmia segmentoinnin. Ohjaa
* Kerro erilaisista kriteereisti, joita voidaan ryhmakeskustelua keskeisista
kayttaa vihrean liiketoiminnan asiakkaiden kysymyksistd, jotka tulevat
segmentoinnissa esille segmentoinnin aikana.
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* Esittele erilaisia valineitd, joita voidaan kayttaa
vihrean liiketoiminnan asiakkaiden
segmentoinnissa

Tuloksia voidaan hyddyntaa
kotitehtdvassa

12.15-12.30

Yhteenveto ja kotitehtdva

* Tee yhteenveto osan keskeisista asioista: mita
tietoisuuden lisddmiselle yrityksesta tarkoitetaan;
tehokkaan arvolupauksen merkitys; Ero halun ja
tarpeen valilla

* Kotitehtdva - eri asiakasryhmien tarpeiden
analysointi
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