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Módulo 1 – Introducción al Currículum GET-UP 



 
Currículum del Emprendimiento Ecológico

Currículum del Emprendimiento Ecológico 

Esquema del Currículum 
 

Los módulos o unidades son: 
1.  Entender la Economía Ecológica 
2.  Entender el Emprendimiento Ecológico 
3.  Ser Creativo e Innovador en un Contexto Ecológico 
4.  Destrezas Empresariales y Comportamientos Personales 
5.  Identificar y Apostar por una Nueva Oportunidad 

de Negocio para un Negocio Ecológico 
6.  Concienciar sobre un Negocio Ecológico 
7.  Gestionar el Dinero en un Negocio Ecológico 
8.  Gestionar y Dirigir a Otros en un Negocio Ecológico 
Datos adicionales: 
Mantenerse al día con la Legislación y el Reglamento 

El Currículim GET-
UP: 

8 (9) módulos 

Resultado
s de 

Aprendiza
je 

Fichas 
técnicas 
para el 

módulo 9  

Materiale
s 



La oferta de valor del currículum es: 
  

Ofrecer acceso al aprendizaje que te ayudará a gestionar el proceso 
desde la idea a la acción de crear tu propio negocio ecológico (o un 

negocio en la economía ecológica) 




Una economía ecológica se aplica rigurosamente al tripe resultado de 
personas, planeta y beneficios  entre corporaciones a nivel 

microeconómico y a través de toda la economía a nivel macroeconómico.

 
Ejemplo del Módulo 1



El Modelo de Negocio Canvas: 

◈  Ayuda a quitar todo el contenido de relleno que viene en un 
plan de negocio complete y ayuda a centrarse en los asuntos 
principales
◈ Es una herramienta muy flexible y hace mucho más fácil 
modificar el modelo para probar cosas nuevas 
◈ Facilita a otros que entiendan tu modelo de negocio e inviertan 
en tu vision. 

 
Ejemplo del Módulo 2



Ejercicios para Pensadores Creativos 
Elaboración de Ideas 

 
Ejemplo del Módulo 3



 
Ejemplo del Módulo 4 



 
Ejemplo del Módulo 4 



 
Ejemplo del Módulo 5

¿Qué es una oportunidad? 
	
La	palabra	oportunidad	es	una	que	se	usa	como	parte	del	discurso	del	día	a	
día.		
Pero,	¿qué	es	una	oportunidad?	
Simplemente,	una	oportunidad	puede	de;inirse	como	un	momento	o	
situación	favorable	para	hacer	algo	que	cree	valor	para	otros.	Este	valor	
podría	tomar	muchas	formas.	Dentro	del	contexto	de	crear	y	desarrollar	un	
negocio	ecológico,	una	oportunidad	puede	verse	como	una	situación	en	la	
que	un	individuo	(el	emprendedor)	puede	explotar	el	cambio	para	actuar	en	
la	economía	ecológica	que	genera	valor,	normalmente	en	la	forma	de	
ingresos	de	los	clientes.		



 
Ejemplo del Módulo 6

Entender al Cliente 

Diferentes tipos de cliente – actual, potencial, perdido 
 
Diferencia entre necesidad y deseos 
 
Una necesidad puede definirse como un estado de privación 
sentida (Maslow, 1943)  
 
Los deseos son la forma que toman las necesidades 
humanas, modeladas por las culturas locales y las 
personalidades individuales 



Financiamiento blando y Subvenciones 
Ventajas:
ü  Son posibles grandes sumas de dinero.
ü  El proceso está claramente definido y transparente. 
ü  Puede ser fuente de finanzas en curso.
ü  El emprendedor no tiene que ceder una participación accionarial en su 

empresa.
 
Desventajas:
Ø  Los procedimientos de solicitudes pueden ser largos y tediosos. 
Ø  Puede que se pague solo por unidad de servicio. 
Ø  El dinero no gastado puede que tenga que devolverse. 
Ø  Normalmente hay dificultades en los procesos de mantenimiento de 

registros.

 
Ejemplo del Módulo 7



 
Ejemplo del Módulo 8

Modelo de Estilos de Liderazgo de Lewin 

Participativo  
(Democrático) 

Delegativo 
(Laissez-faire) 

Autoritario 
(Autocrático) 



 
Debate 

¿Alguna pregunta? 

¿Algún 

comentario? 

¿Alguna idea? ¿Áreas de especial 

interés? 

El Currículum GET-UP 



Tarea / Ejercicio 

¿Cuáles fueron los factores facilitadores que 
ayudaron a los fundadores a crear sus negocios? 

 
Echad un vistazo a una de las mejores prácticas 
Escribe sobre los aspectos más importantes en 

vuestro rotafolio


