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Modul 7 – Das Geld 

verwalten

Einheit 1 – Finanzierungsquellen



Einführung in Finanzierungsquellen

In dieser Einheit geben wir Ihnen einen Überblick über die 

folgenden Finanzierungsquellen: 

◈Kredite und Finanzinstitute;

◈Soft-Finanzierung und Zuschüsse;

◈Überblick über alternative Finanzierungsquellen - Startkapital, 

Risikokapital, Angel - Investoren usw.

◈Crowd Funding



Finanzierungsquellen
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Interne Finanzierungsquellen

◈ Eigeninvestition oder Bootstrapping des Eigentümers

⬥Die Eigentümer selbst investieren Geld in ihre Geschäfte. 

⬥Kann als Startkapital bezeichnet werden, wenn es für die Gründung des 

Unternehmens eingesetzt wird. 

◈ Bilanzgewinn

⬥Sollte Ihr Unternehmen Gewinne erwirtschaften, können Sie dieses Geld 

verwenden, um wieder in Ihr Geschäft zu investieren.

◈ Aktienkapital

⬥Ein Unternehmer kann Aktien seines Unternehmens verkaufen, um Kapital

zu beschaffen.

◈ Einkommen von Kunden



Kredite und Finanzinstitute

◈ Bankkredite sind Kredite, die über einen bestimmten Zeitraum 

zurückgezahlt werden, einschließlich der Zinsen für den vereinbarten 

Kreditbetrag.

◈ Es handelt sich um eine Schuld, die bei einer Bank kontrahiert wird.

◈ Bankfinanzierung wird in grünen Unternehmen eingesetzt, um:

⬥ Kapital für Investitionsgüter wie Ausrüstung, Maschinen, Gebäude und/ 

oder Fahrzeuge zu beschaffen

⬥ Das benötigte Betriebskapital bereitzustellen

⬥ Kofinanzierungsmittel für Finanzhilfeanträge bereitzustellen

⬥ Wachstum und Expansion des Finanzgeschäfts zu gewährleisten

⬥ Andere Kosten zu decken, einschließlich Öko-Verpackung, grünes 

Marketing usw.

◈ Öffentlich finanzierte Darlehensregelungen.



Kredite und Finanzinstitute

Vorteile:

 Unternehmer müsse keine Anteile ihres Unternehmens an einen Investor übertragen

 Unternehmer haben die Freiheit, ihr Geschäft so zu entwickeln, wie sie es wünschen. 

 Rückzahlungen werden auf die Gesamtlaufzeit verteilt.

Nachteile:

 Den Unternehmern werden Zinsen für den erhaltenen Kredit berechnet und so können

Rückzahlungen ziemlich hoch sein.

 Banken können Sicherheiten für das Darlehen verlangen.

 Die Finanzierung hängt von den Finanzprognosen und der Kreditwürdigkeit der 

Unternehmen/ Unternehmer ab.



Soft-Finanzierung und Zuschüsse

◈ Soft-Finanzierung erfordert keine direkte Kapitalrendite. 

◈ Subventionen, Spenden und Zuschüsse fallen unter den Oberbergiff der Soft-

Finanzierung.  

◈ Soft-Finanzierungen sind besonders relevant für den grünen Unternehmenssektor 

- Zugangszuschüsse, die durch Ihr örtliches LEADER-Programm für ländliche 

Entwicklung angeboten werden, oder von nationalen und internationalen 

Programmen, die speziell auf diesen innovativen Sektor ausgerichtet sind.

◈ Zuschüsse werden im Allgemeinen für einen bestimmten Zweck beantragt und 

vergeben, z. B. Öko-Verpackungen, Diversifizierung für eine umweltfreundlichere 

Wirtschaft, Entwicklung nachhaltiger Tourismusdienstleistungen, Innovationen bei 

Biokraftstoffen usw.



Soft-Finanzierungen und Zuschüsse

Vorteile:

 Große Geldvolumina möglich.

 Der Prozess ist klar umrissen und transparent.

 Kann eine Quelle für laufende Finanzierung sein.

 Der Unternehmer muss keine Aktienbeteiligung an seinem Geschäft abgeben.

Nachteile:

 Bewerbungsverfahren können langwierig und ermüdend sein.

 Wird möglicherweise nur nach Serviceeinheit bezahlt.

 Nicht verwendete Gelder müssen möglicherweise zurückgegeben werden .

 Haben in der Regel schwierige Aufzeichnungsprozesse.

 Geografische Grenzen.



Startkapital

◈ Wenn ein Unternehmer Unternehmensanteile erwirbt, so wird dieses 

Finanzierungsmodell Seed-Finanzierung genannt.

◈ Startfinanzierung ist eine frühe Anlagestrategie. 

◈ Ziel ist es, das Geschäft so lange zu unterstützen, bis es selbst Geld 

erwirtschaften kann oder bis es für weitere Investitionen bereit ist.

◈ Es wird häufig benötigt, wenn Unternehmen in der frühen 

Entwicklungsphase der Unternehmung über keine Referenzen verfügen, 

die für ein traditionelles Bankdarlehen benötigt werden.

◈ Zu den Startkapitalgebern gehören Freunde und Familie, Angel-

Investoren, Risikokapitalgeber und akkreditierte Investoren.



Startkapital

Vorteile:

 Findet Verwendung für Vorarbeiten wie Marktforschung oder Produktentwicklung. 

 Im Vergleich zu anderen Finanzierungsquellen ist weniger Papierarbeit bei der 

Nutzung von Startkapital erforderlich.

Nachteile:

 Generiert nicht unbedingt eine große Menge Geld – 50.000€ oder weniger.

 Der Unternehmer muss uns die Kontrolle über die Richtung geben, in die sein 

Geschäft geht.

 Startfinanzierung beinhaltet ein höheres Risiko als eine normale

Risikokapitalfinanzierung.

 Unternehmer müssen einen Investor finden.



Risikokapital

◈ Gründungs- oder Wachstumskapital von privaten Investoren 

(Risikokapitalgebern) oder spezialisierten Finanzinstituten.

◈ Risikokapital ist eine Finanzierungsquelle für neue und wachsende

Unternehmen. 

◈ Risikokapitalgeber überlassen den Start-Up-Unternehmen

Startkapital gegen Unternehmensanteile.

◈ Risikokapitalgesellschaften tätigen große Investitionen.

◈ Hauptsächlich in wachstumsstarken Technologiebranchen wie 

Biotechnologie und Software.

◈ Formales vs. informelles Risikokapital.



Risikokapital

Vorteile:

 Zugang zu finanzieller, administrativer, wirtschaftlicher und steuerlicher 

Unterstützung. 

 Sicherheiten werden nicht benötigt. 

 Ermöglicht den Zugang zu einem hohen Finanzierungsbetrag.

Nachteile:

 Wer das Kapital stellt, hat die ‘Entscheidungsgewalt’. Der Unternehmer muss 

dem Investor Unternehmensanteile übertragen.



Angel-Investoren

◈ Angel-Investoren sind Unternehmer, die über umfangreiche Kenntnisse 

und Erfahrungen im Management von kleinen Unternehmen verfügen 

und zudem Zugang zu erheblichen finanziellen Ressourcen besitzen.

◈ Angel-Investoren investieren in und finanzieren aufstrebende 

Unternehmungen. Besonders oft wird in innovative Sektoren, wie die 

umweltfreundliche Wirtschaft, investiert.

◈ Sobald Angel-Investoren in ein Unternehmen investieren, übernehmen

sie einen Platz im Management. 

◈ Dies ist kein Nachteil für den nachhaltigen Unternehmer, da dieser somit 

erfahrene Partner für die Zusammenarbeit hat.



Angel-Investoren

Vorteile:

 Schnelle Finanzierung

 Real-Life-Training in Unternehmensführung und professionelle Verträge

 Unternehmen mit unkonventionellen Geschäftsmodellen, aber einem hohem 

Wachstumspotenzial, haben eine höhere Chance, die benötigten Investitionen von 

Angel-Investoren zu erhalten, als durch einen konventionellen Bankkredit

 Keine Rückzahlungen und keine Zinsen

Nachteile:

 Unternehmer müssen dem Investor einen prozentualen Unternehmensanteil geben

 Es kann lange dauern, einen geeigneten Investor zu finden



Einführung in das Crowdfunding

Crowdfunding ist eine Sammlung von Geldern durch kleine Beträge von vielen Parteien, 

mit dem Ziel, ein bestimmtes Projekt, eine Idee oder ein Unternehmen zu finanzieren.

Vorteile:

 Es ist günstig und kosteneffizient

 Wenn die Geschäftsidee vielversprechend ist, könnte ein großer Finanzierungsbetrag 

zur Verfügung stehen

 Es sind keine Sicherheiten erforderlich, um ein Projekt finanzieren zu können

Nachteile:

 Sie müssen eine große Anzahl von Followern auf verschiedenen Plattformen 

erreichen, um genügend Kapital für eine Idee/ein Projekt zu generieren.



Teilnehmer im Crowdfunding

Das Finanzierungsmodell umfasst eine Vielzahl von Teilnehmern: 

◈Für gewöhnlich ist der Gründer oder Unternehmen, die die

Idee/das Projekt zur Finanzierung vorschlagen, beteiligt,

◈Die Mitwirkenden – die Menschen die, die die Vorschläge

unterstützen, und

◈Das Modell wird dann von einer Organisation (Plattform) 

unterstützt, welche den Gründer und die Mitwirkenden

zusammenbringt.



Einführung in die Modelle des Crowdfunding

Spendenbasiertes Crowdfunding

◈ Basiert auf dem Grundgedanken der Philanthropie.

◈ Der Anreiz ist in diesem Fall keine finanzielle Rendite oder ein Gewinn, 

sondern die Belohnung liegt in dem Gedanken, dass das Geld für 

einen guten Zweck Verwendung findet.

Belohnungsbasiertes Crowdfunding

◈ Die Unterstützer haben die Möglichkeit, die Höhe ihrer Unterstützung 

frei zu wählen und dafür verschiedene Vergünstigungen zu erhalten.

◈ Je größer der eingezahlte Betrag ist, desto größer ist die Belohnung.



Einführung in die Modelle des Crowdfunding

Vorverkaufsbasiertes Crowdfunding

◈ Die Investoren erhalten das fertige Produkt als Gegenleistung für ihren

eingezahlten Betrag. 

◈ Möglicherweise ist die Vorgehensweise nicht umsetzbar. Unternehmer sollten 

die Herstellungskosten sorgfältig kalkulieren, bevor sie sich verpflichten, ein 

fertiges Produkt als Vergütung anzubieten.

Kreditbasiertes Crowdfunding

◈Die Peer-to-Peer-Kreditvergabe schneidet den institutionellen "Mittelmann" ab, so 

dass die Kreditgeber selbst eine Investition auswählen können und die Unternehmer 

von niedrigeren Zinssätzen profitieren können.



Einführung in die Modelle des Crowdfunding

Investmentbasiertes Crowdfunding

◈ Wird auch als “Crowd-Investment” bezeichnet

◈ Dieses Modell erlaubt es den Investoren, Eigenkapital an den 

Unternehmen zu erwerben. 

◈ In der Regel kaufen Investoren Aktien, die ihnen im Projekt oder

Geschäft ein Mitspracherecht einräumen.



Plattformen, die Crowdfunding unterstützen

◈ Spenden, Philanthropie und Sponsoring, bei denen keine finanzielle Rendite 

erwartet wird

◈ Beispiele hierfür sind Kickstarter, RocketHub, IndieGoGo, Faithfunder, 

ChipIn

◈ Ausleihe/Kreditaufnahme

◈ Beispiele sind KIVA, Funding Circle und RateSetter

◈ Investitionen im Tausch gegen Eigenkapital-, Gewinn- oder 

Umsatzbeteiligung

◈ Beispiele hierfür sind Progrounder, AppBackr, PeerBackers



Crowdfunding Plattformen: Ulule



Crowdfunding Platformen: Kiss Kiss Bank Bank



Einheit 1 – Finanzierungsquellen

Für weitere Informationen zu Finanzierungsquellen, bitte besuchen Sie:

⬥ How to Finance a Green Business (Ecopreneurist): 

http://ecopreneurist.com/2008/02/18/how-to-finance-a-green-business/

⬥ Where To Get the Green: Sources of Funds for Green Entrepreneurs (Green for 

All):

https://www.greenforall.org/where_to_get_the_green_sources_of_funds_for_gree

n_entrepreneurs

Für weitere Informationen zu Crowdfunding-Plattformen, bitte besuchen Sie:

⬥ Euro Crowd: http://eurocrowd.org/about-us/

⬥ Ulule: https://www.ulule.com/

⬥ Kiss Kiss Bank Bank: https://www.kisskissbankbank.com/

http://ecopreneurist.com/2008/02/18/how-to-finance-a-green-business/
https://www.greenforall.org/where_to_get_the_green_sources_of_funds_for_green_entrepreneurs
http://eurocrowd.org/about-us/
https://www.ulule.com/
https://www.kisskissbankbank.com/


Für mehr Informationen 

Besuchen Sie unsere Webseite

Green-entrepreneurship.online


