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Dieses Projekt wurde mit Unterstitzung der Europaischen Kommission finanziert. Diese Verdffentlichung spiegelt
nur die Ansichten des Autors wider, und die Kommission kann nicht fur die Verwendung der darin enthaltenen E rasm u S +

Informationen verantwortlich gemacht werden.



ENTREPRENEURSHIP
TRAINING Einfihrung in Finanzierungsquellen

In dieser Einheit geben wir Ihnen einen Uberblick Uiber die
folgenden Finanzierungsquellen:

@ Kredite und Finanzinstitute;

@ Soft-Finanzierung und Zuschusse;

@ Uberblick Uber alternative Finanzierungsquellen - Startkapital,
Risikokapital, Angel - Investoren usw.

® Crowd Funding

ﬂ Erasmus+
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TRAINING Finanzierungsquellen

Owver time — all SMEs Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2
By date of interview 2014 2014 2014 2015 2015 2015 2015 2016 20186
Unweighted base: 5008 5023 5024 5038 5001 5004 5003 4500 4500
Core products (any) 30% 31% 28% 29% 28% 29% 32% 25% 30%
-Bank overdraft 18% 17% 16% 16% 16% 15% 17% 14% 16% Que”e- SME Finance
-Bank loan/Commercial 8% 7% 7% 8% 6% 7% 8% 6% 6% H
mortgage Monitor, 2016
-Bank loan 5% &% 7% 5% &% 6% 5% 4%
-Comm. Mortgage 1% 1% 2% 2% 2% 2% 2% 3%
-Credit cards 15% 16% 14% 15% 15% 15% 17% 15% 17%
Other forms of finance 18% 20% 16% 16% 17% 16% 19% 15% 15%
(any)
-Leasing, hire purchase or 7% 8% 6% 7% 6% T% 8% T% 8%
vehicle finance
Loans from 8% 8% 6% 7% 7% 6% 8% 4% 5%
directors/family/friends*
-Equity from 2% 39% 2% 2% 2% 3% 3% 2% 2%
directors/family/friends*
Invoice finance 3% 3% 2% 2% 2% 3% 2% 2% 2%
-Grants 2% 2% 19% 2% 2% 2% 2% 2% 1%

Loans from other third 1% 2% 2% 2% 2% 2% 2% 2% 1%
parties
Any form of finance - all 39% 4£0% 36% 36% 36% 36% 40% 33% 36% E ra SI I l u S |

SMEs
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TRAINING Interne Finanzierungsquellen

@ Eigeninvestition oder Bootstrapping des Eigentimers
+ Die Eigentimer selbst investieren Geld in ihre Geschafte.
+ Kann als Startkapital bezeichnet werden, wenn es fir die Grindung des
Unternehmens eingesetzt wird.
® Bilanzgewinn
+ Sollte Ihr Unternehmen Gewinne erwirtschaften, konnen Sie dieses Geld
verwenden, um wieder in Ihr Geschaft zu investieren.
® Aktienkapital

+ Ein Unternehmer kann Aktien seines Unternehmens verkaufen, um Kapital
zu beschaffen.

® Einkommen von Kunden
ﬂ Erasmus+
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TRAINING Kredite und Finanzinstitute

@ Bankkredite sind Kredite, die Gber einen bestimmten Zeitraum
zurtickgezahlt werden, einschlie3lich der Zinsen fir den vereinbarten
Kreditbetrag.

® Es handelt sich um eine Schuld, die bei einer Bank kontrahiert wird.

@ Bankfinanzierung wird in griinen Unternehmen eingesetzt, um:

Kapital fUr Investitionsguter wie Ausristung, Maschinen, Gebaude und/

oder Fahrzeuge zu beschaffen

Das bendtigte Betriebskapital bereitzustellen

Kofinanzierungsmittel fir Finanzhilfeantrage bereitzustellen

Wachstum und Expansion des Finanzgeschéfts zu gewahrleisten

Andere Kosten zu decken, einschlieRlich Oko-Verpackung, griines

Marketing usw.

& Offentlich finanzierte Darlehensregelungen. “
Erasmus+
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TRAINING Kredite und Finanzinstitute

Vorteile:

v' Unternehmer misse keine Anteile ihres Unternehmens an einen Investor tbertragen
v'Unternehmer haben die Freiheit, ihnr Geschaft so zu entwickeln, wie sie es wiinschen.
v" Rilckzahlungen werden auf die Gesamtlaufzeit verteilt.

Nachteile:

>

>
>

Den Unternehmern werden Zinsen fur den erhaltenen Kredit berechnet und so kbnnen
Rickzahlungen ziemlich hoch sein.

Banken kdnnen Sicherheiten flr das Darlehen verlangen.

Die Finanzierung hangt von den Finanzprognosen und der Kreditwurdigkeit der

Unternehmen/ Unternehmer ab.
ﬂ Erasmus+
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TRAINING Soft-Finanzierung und Zuschuisse

® Soft-Finanzierung erfordert keine direkte Kapitalrendite.

® Subventionen, Spenden und Zuschisse fallen unter den Oberbergiff der Soft-
Finanzierung.

® Soft-Finanzierungen sind besonders relevant flr den grinen Unternehmenssektor
- Zugangszuschusse, die durch Ihr 6rtliches LEADER-Programm fir landliche
Entwicklung angeboten werden, oder von nationalen und internationalen
Programmen, die speziell auf diesen innovativen Sektor ausgerichtet sind.

® Zuschisse werden im Allgemeinen flr einen bestimmten Zweck beantragt und
vergeben, z. B. Oko-Verpackungen, Diversifizierung fir eine umweltfreundlichere
Wirtschaft, Entwicklung nachhaltiger Tourismusdienstleistungen, Innovationen bei

Biokraftstoffen usw.
ﬂ Erasmus+
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TRAINING Soft-Finanzierungen und Zuschusse

Vorteile:

v Grol3e Geldvolumina maoglich.

v Der Prozess ist klar umrissen und transparent.

v" Kann eine Quelle fiir laufende Finanzierung sein.

v' Der Unternehmer muss keine Aktienbeteiligung an seinem Geschaft abgeben.

Nachteile:

» Bewerbungsverfahren kdnnen langwierig und ermidend sein.

» Wird mdglicherweise nur nach Serviceeinheit bezabhilt.

» Nicht verwendete Gelder missen moéglicherweise zurtickgegeben werden .
» Haben in der Regel schwierige Aufzeichnungsprozesse.

>

Geografische Grenzen. “
Erasmus+
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®

Startkapital

Wenn ein Unternehmer Unternehmensanteile erwirbt, so wird dieses
Finanzierungsmodell Seed-Finanzierung genannt.

Startfinanzierung ist eine frilhe Anlagestrategie.

Ziel ist es, das Geschaft so lange zu unterstlitzen, bis es selbst Geld
erwirtschaften kann oder bis es flr weitere Investitionen bereit ist.

Es wird haufig bendtigt, wenn Unternehmen in der friihen
Entwicklungsphase der Unternehmung tber keine Referenzen verfligen,
die fur ein traditionelles Bankdarlehen bendtigt werden.

Zu den Startkapitalgebern gehdren Freunde und Familie, Angel-
Investoren, Risikokapitalgeber und akkreditierte Investoren.

ﬂ Erasmus-+



ENTREPRENEURSHIP
TRAINING Startkapital

Vorteile:

v Findet Verwendung fir Vorarbeiten wie Marktforschung oder Produktentwicklung.

v Im Vergleich zu anderen Finanzierungsquellen ist weniger Papierarbeit bei der
Nutzung von Startkapital erforderlich.

Nachteile:

» Generiert nicht unbedingt eine grol3e Menge Geld — 50.000€ oder weniger.

» Der Unternehmer muss uns die Kontrolle tiber die Richtung geben, in die sein
Geschaft gent.

» Startfinanzierung beinhaltet ein héheres Risiko als eine normale
Risikokapitalfinanzierung.

> Unternehmer mussen einen Investor finden. n
Erasmus+
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TRAINING Risikokapital

®

®

Grundungs- oder Wachstumskapital von privaten Investoren
(Risikokapitalgebern) oder spezialisierten Finanzinstituten.
Risikokapital ist eine Finanzierungsquelle fir neue und wachsende
Unternehmen.

Risikokapitalgeber Gberlassen den Start-Up-Unternehmen
Startkapital gegen Unternehmensanteile.
Risikokapitalgesellschaften tatigen grol3e Investitionen.
Hauptsachlich in wachstumsstarken Technologiebranchen wie
Biotechnologie und Software.

Formales vs. informelles Risikokapital. “ Erasmus-+
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Risikokapital
Vortelle:
v Zugang zu finanzieller, administrativer, wirtschaftlicher und steuerlicher
Unterstitzung.

v" Sicherheiten werden nicht benétigt.
v Ermoglicht den Zugang zu einem hohen Finanzierungsbetrag.

Nachteile:

» Wer das Kapital stellt, hat die ‘Entscheidungsgewalt’. Der Unternehmer muss
dem Investor Unternehmensanteile Utbertragen.

ﬂ Erasmus+
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Angel-Investoren

@ Angel-Investoren sind Unternehmer, die tGber umfangreiche Kenntnisse
und Erfahrungen im Management von kleinen Unternehmen verfligen
und zudem Zugang zu erheblichen finanziellen Ressourcen besitzen.

@ Angel-Investoren investieren in und finanzieren aufstrebende
Unternehmungen. Besonders oft wird in innovative Sektoren, wie die
umweltfreundliche Wirtschatft, investiert.

@ Sobald Angel-Investoren in ein Unternehmen investieren, ibernehmen
sie einen Platz im Management.

@ Dies ist kein Nachteil fur den nachhaltigen Unternehmer, da dieser somit

erfahrene Partner fur die Zusammenarbeit hat.
ﬂ Erasmus+
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TRAINING Angel-Investoren

Vorteile:

v Schnelle Finanzierung

v Real-Life-Training in Unternehmensfiihrung und professionelle Vertrage

v" Unternehmen mit unkonventionellen Geschéftsmodellen, aber einem hohem
Wachstumspotenzial, haben eine héhere Chance, die bendtigten Investitionen von
Angel-Investoren zu erhalten, als durch einen konventionellen Bankkredit

v Keine Ruckzahlungen und keine Zinsen

Nachteile:
» Unternehmer miussen dem Investor einen prozentualen Unternehmensanteil geben
» Es kann lange dauern, einen geeigneten Investor zu finden

n Erasmus-+
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TRAINING EinfUhrung in das Crowdfunding

Crowdfunding ist eine Sammlung von Geldern durch kleine Betrage von vielen Parteien,
mit dem Ziel, ein bestimmtes Projekt, eine ldee oder ein Unternehmen zu finanzieren.

Vorteile:

v Es ist gunstig und kosteneffizient

v Wenn die Geschaftsidee vielversprechend ist, kbnnte ein gro3er Finanzierungsbetrag
zur Verfigung stehen

v Es sind keine Sicherheiten erforderlich, um ein Projekt finanzieren zu kénnen

Nachteile:
» Sie mussen eine grof3e Anzahl von Followern auf verschiedenen Plattformen
erreichen, um gentigend Kapital fiir eine Idee/ein Projekt zu generieren.

Erasmus-+
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TRAINING Teilnehmer im Crowdfunding

Das Finanzierungsmodell umfasst eine Vielzahl von Teilnehmern:

@ Fur gewohnlich ist der Grinder oder Unternehmen, die die
Idee/das Projekt zur Finanzierung vorschlagen, beteiligt,
@ Die Mitwirkenden — die Menschen die, die die Vorschlage

unterstttzen, und
® Das Modell wird dann von einer Organisation (Plattform)
unterstttzt, welche den Grinder und die Mitwirkenden

zusammenbringt.
ﬂ Erasmus+
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TRAINING Einflhrung in die Modelle des Crowdfunding

Spendenbasiertes Crowdfunding

@ Basiert auf dem Grundgedanken der Philanthropie.

@ Der Anreiz ist in diesem Fall keine finanzielle Rendite oder ein Gewinn,
sondern die Belohnung liegt in dem Gedanken, dass das Geld fur
einen guten Zweck Verwendung findet.

Belohnungsbasiertes Crowdfunding

@ Die Unterstutzer haben die Mdglichkeit, die H6he ihrer Unterstlitzung
frei zu wahlen und daftr verschiedene Vergunstigungen zu erhalten.

@ Je groler der eingezahlte Betrag ist, desto grof3er ist die Belohnung.

n Erasmus-+
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TRAINING Einflhrung in die Modelle des Crowdfunding

Vorverkaufsbasiertes Crowdfunding
® Die Investoren erhalten das fertige Produkt als Gegenleistung fiir ihren

eingezahlten Betrag.
® Maoglicherweise ist die Vorgehensweise nicht umsetzbar. Unternehmer sollten

die Herstellungskosten sorgfaltig kalkulieren, bevor sie sich verpflichten, ein
fertiges Produkt als Vergltung anzubieten.

Kreditbasiertes Crowdfunding
®Die Peer-to-Peer-Kreditvergabe schneidet den institutionellen "Mittelmann" ab, so

dass die Kreditgeber selbst eine Investition auswéhlen kénnen und die Unternehmer

von niedrigeren Zinssatzen profitieren konnen.
ﬂ Erasmus+
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TRAINING Einflhrung in die Modelle des Crowdfunding

Investmentbasiertes Crowdfunding

@ Wird auch als “Crowd-Investment” bezeichnet

@ Dieses Modell erlaubt es den Investoren, Eigenkapital an den
Unternehmen zu erwerben.

@ In der Regel kaufen Investoren Aktien, die ihnen im Projekt oder
Geschaft ein Mitspracherecht einrAumen.

n Erasmus-+
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TRAINING Plattformen, die Crowdfunding unterstitzen

@ Spenden, Philanthropie und Sponsoring, bei denen keine finanzielle Rendite
erwartet wird
@ Beispiele hierfur sind Kickstarter, RocketHub, IndieGoGo, Faithfunder,
Chipln

@ Ausleihe/Kreditaufnahme
@ Beispiele sind KIVA, Funding Circle und RateSetter

@ Investitionen im Tausch gegen Eigenkapital-, Gewinn- oder
Umsatzbeteiligung
@ Beispiele hierfur sind Progrounder, AppBackr, PeerBackers

n Erasmus-+
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TRAINING Crowdfunding Plattformen: Ulule

= Menu -+ Starta project ulule

LA

1:
>
¥

Make good things happen

n Ulule, thousands of projects come to
anks to your support

B

The [ In'B6 ] team
Sport material made of wood, WITH DEDICATED coaching
bamboo and natural fiber

@ croworunpinG PLATFORM

future projects
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TRAI“'“GCrowdfunding Platformen: Kiss Kiss Bank Bank

START YOUR PROJECT

By using our website you consent to our cookies to provide you a persanalized experience and to give us website audiences. Leam more about our cookies

policy

EXPLORE THE PROJECTS

HOW IT WORKS CROWD

Make your dreams happen, raise funds for your projects

Our mission is to promote independant creativity.

KissKissBankBank is a crowdfunding platform for funding projects, designed for
, musicians, , developers,

, explorers, writers,

Here, hundreds of prajects like yours
receive the help of thousands of
enthusiastic contributors. Your project
must be part of ane our creative
categories to be accepted: we vil
not feature any personal project
(holidays, weddings, birthdays, etc).

You must reach or outreach 100% of

the goal of your campaign to receive
the contributions pledged to your
project. ff you run out oftime, the
contributors (KissBankers) will be
entirely refunded.

Jjournalists... We have created KissKissBankBank for the creators, inventors,
humanists and audacious from all over the world

You have to be 18 years old
minimum to submit a project under
your name and receive contributions
from your campaign on your bank
account. If you are undsrags, the
details of your parents/tutors must be
used on our website

Raising contributions requires
method, energy and effort (see

). Oncs we have approved your
project, it will be your tu to play.
Buzz as much as you can to give you
the best chances to succeed in your

©n our platform, the creators keep
100% of the intellectual property
on their projects. You wil thank your
contributors by providing them
personalized rewards related to your
project. The system we use is the
gitre-gift

The formis as important as the
meaning, first to be approved by our
team, but also to succesd in your
campaign. We give you all the tools
to optimize the presentation of your
project. Do use them!

SIGN IN

< KissKiss
Bank Bank

- Erasmus+
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TRAINING Einheit 1 — Finanzierungsquellen

Fur weitere Informationen zu Finanzierungsquellen, bitte besuchen Sie:
¢ How to Finance a Green Business (Ecopreneurist):
http://ecopreneurist.com/2008/02/18/how-to-finance-a-green-business/
¢ Where To Get the Green: Sources of Funds for Green Entrepreneurs (Green for
All):
https://www.greenforall.org/where _to _get the green_sources of funds for _gree
n_entrepreneurs

Fur weitere Informationen zu Crowdfunding-Plattformen, bitte besuchen Sie:
¢ Euro Crowd: http://eurocrowd.org/about-us/
¢ Ulule: https://www.ulule.com/

¢ Kiss Kiss Bank Bank: https://www.kisskissbankbank.com/“
Erasmus+



http://ecopreneurist.com/2008/02/18/how-to-finance-a-green-business/
https://www.greenforall.org/where_to_get_the_green_sources_of_funds_for_green_entrepreneurs
http://eurocrowd.org/about-us/
https://www.ulule.com/
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FUr mehr Informationen

Besuchen Sie unsere Webseite
Green-entrepreneurship.online

“ Erasmus+



