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Identificar y lanzar una nueva 
oportunidad de negocio: 

Sesión 1 identificación de una nueva 
oportunidad de negocio


[nombre del facilitador aquí]



Visión general

◈ Objetivos y resultados de aprendizaje
◈ Empezar
◈ Configuración de la escena
◈ ¿Qué es una oportunidad?
◈ Entender el reconocimiento de 

oportunidades
◈ Identificar oportunidades

Resumen



Objetivo general

◈ El objetivo general de este taller es:
◈ Revisar los procesos y prácticas involucrados en la 

identificación de oportunidades para iniciar y crecer 
un negocio verde
◈ Al hacerlo, el taller le permitirá: (i) entender lo que se 

entiende por una oportunidad de negocio, (II) 
identificar las fuentes de oportunidades de negocio y 
(III) identificar las influencias en la localización de 
oportunidades de negocio



Resultados de aprendizaje 

◈ Al final del taller, usted podrá:
◈ Entender lo que se entiende por una oportunidad de 

negocio
◈ Ser capaz de utilizar el concepto de mega-tendencias 

para identificar oportunidades de negocio para iniciar 
y desarrollar un negocio verde
◈ Ser capaz de identificar maneras de mantenerse al día 

con los cambios en el entorno externo
◈ Ser capaz de evaluar el impacto de diferentes 

influencias en su capacidad para detectar 
oportunidades de negocio



The Learning Process

◈ Enseñanza al aprendizaje
◈ Trabajo en grupo
◈ Reflexión individual
◈  ... y el aprendizaje y la diversión



Empezar...

◈ Dos preguntas rápidas:
◈ ¿Qué significa para ti la palabra oportunidad?
◈ ¿puede alguien encontrar una oportunidad 
para iniciar un nuevo negocio verde?
◈ Comparta sus pensamientos con el resto del 
grupo



Configuración de la escena 

◈ A menudo se perciben tres habilidades que apuntalan la 
acción emprendedora:
◈ La capacidad de identificar o reconocer una 
oportunidad
◈ La capacidad de revisar o evaluar una oportunidad
◈ La capacidad de realizar con éxito una oportunidad de 
pasar de la idea a la acción
◈ El conocimiento y las habilidades requeridas para cada 
uno son diferentes y la mayoría de la gente no será capaz 
de sobresalir en los tres



Configuración de la escena 

FORESIGHTING

INSIGHT

ACTION

ANTICIPATION OF FUTURE 
NEEDS/OPPORTUNITIES

WHAT IS GOING ON?
DIRECTION FOR THE 

INDIVIDUAL/ORGANISATION

DELIVERY OF THE DIRECTION -
‘JUST DO IT’



¿Qué es una oportunidad?

◈ Simplemente, una oportunidad puede ser 
definida como un tiempo o situación favorable 
para hacer algo que crea valor para otros. Este 
valor podría tomar muchas formas
◈ Pregunta:
◈ ¿Qué valor podemos crear para otros en el 
inicio de un negocio verde?



¿Qué es una oportunidad?

◈ Autio (2015) define una oportunidad emprendedora 
como una situación en la que los emprendedores pueden 
tomar medidas para obtener beneficios
◈ Dentro del contexto de iniciar y desarrollar un negocio 
verde, una oportunidad puede ser vista como una 
situación en la que un individuo (el emprendedor) puede 
explotar el cambio para tomar acción en la economía 
verde que genera valor, típicamente en forma de ingresos 
de Clientes



 
Entender el reconocimiento de oportunidades 

◈ El proceso de detectar o identificar una oportunidad se 
conoce comúnmente como reconocimiento de 
oportunidad 
◈ Existe una diferencia entre el reconocimiento de 
oportunidades y el desarrollo de la idea de negocio
◈ Mientras que podemos tener las habilidades y 
habilidades para uno que no puede tener las habilidades y 
habilidades para hacer el otro
◈ La evidencia sugeriría que la capacidad de reconocer 
oportunidades varía entre los individuos



 
Entender el reconocimiento de oportunidades 

◈ Las influencias clave en nuestra capacidad para 
identificar oportunidades incluyen:
◈ Experiencias educativas 
◈ Experiencias previas – tanto personales como laborales
◈ Conocimiento previo de los mercados y problemas del 
cliente 
◈ Redes y relaciones



Understanding Opportunity Recognition

◈ Otros factores que conforman el reconocimiento de 
oportunidades incluirán:
◈ La percepción de las posibilidades 
◈ La disposición a actuar
◈ Una postura emprendedora
Pregunta:
¿Cómo se evaluaría usted mismo contra estos diferentes 
grupos de influencias?



Identificar oportunidades 



Identificar oportunidades 

◈ El concepto de megatendencias puede ser 
utilizado como marco para reflexionar sobre los 
impulsores del cambio y las oportunidades y 
desafíos emergentes para la creación de nuevas 
empresas y el desarrollo de negocios. 
◈ Una ‘ megatendencia ' es un cambio grande, 
social, económico, político, medioambiental o 
tecnológico que es lento de formar



Identificar oportunidades 

◈ Influyen en una amplia gama de actividades, 
procesos y percepciones, tanto en el gobierno 
como en la sociedad, a largo plazo
◈ Una “tendencia ' es un nuevo modelo de 
cambio que afecta a un grupo de partes 
interesadas y requiere una respuesta



Identificar oportunidades 

◈ Seis megatendencias comúnmente identificadas
◈ Cambio demográfico – p.ej. envejecimiento de la 
población
◈ Cambio sociocultural – por ejemplo, prioridades de 
trabajo/vida, relaciones familiares, religión
◈ Cambio en las potencias económicas globales – por 
ejemplo, la propiedad de las empresas



Identificar oportunidades 

◈ Seis megatendencias comúnmente identificadas:
◈ Cambio climático y escasez de recursos – por ejemplo, 
cambios en el clima y los patrones meteorológicos
◈ Cambio tecnológico – por ejemplo, el uso de la 
informática basada en la nube y la realidad virtual
◈ Cambios políticos y de gobernanza – por ejemplo, 
expectativas en torno a la legislación y reglamentación de 
los negocios











Identificar oportunidades 

◈ Actividad:
◈ En grupos, identifique las tendencias 
asociadas a una megatendencia específica
◈ Utilice fuentes secundarias de información 
para identificar tendencias específicas
◈ Sea lo más específico posible



Identificar oportunidades 

◈ Actividad:
◈ brainstorming sobre las oportunidades 
potenciales relacionadas con el inicio y el 
crecimiento de un negocio verde
◈ Seleccionar una tendencia y pasar cinco 
minutos brainstorming de oportunidades 
potenciales
◈ Sea lo más creativo posible



Mantenerse al día

◈ ¿Cómo podemos estar al día con estos 
megatendencias y los eventos y cambios 
asociados?  
◈ Hay un número de actividades, o métodos, que 
se pueden utilizar



Mantenerse al día

◈ Estos incluyen:
◈ Lectura de periódicos y revistas 
◈ Participación en blogs y otros recursos en 
línea
◈ Comercio e industria de la lectura 
◈ Asistir a eventos, seminarios y conferencias
◈ Escuchar programas de radio y TV
◈ Cursos, ya sean cursos formales o cursos 
cortos en línea



Mantenerse al día

◈ Actividad:
◈ Reflexiona sobre las actividades que emprendes:
◈ ¿Qué actividades emprendes? 
◈ ¿con qué frecuencia los emprendes? 
◈ ¿Cuándo los emprendes? 
◈ ¿Qué te impide hacer las actividades más?
◈ Desarrollar un resumen que pueda ser compartido con 
otros en el grupo



Resumen 

◈ Hay una diferencia entre una oportunidad y una idea de 
negocio
◈ Hay una serie de influencias clave que dan forma a 
nuestra capacidad de detectar oportunidades
◈ Es importante invertir tiempo y recursos para 
mantenerse al día con los cambios en el entorno externo 
de su negocio.



Gracias

Para más información
Visite el sitio web

Green-entrepreneurship.online 


