
Obiective și module

Modulul 1 – Introducere în curriculumul GET-UP 



Curriculum pentru antreprenoriat verde

Curriculum pentru antreprenoriat verde

Conținutul curriculumului
Modulele sau unitățile sunt:
1. Înțelegerea economiei verzi
2. Înțelegerea antreprenoriatului verde
3. A fi creativ și inovativ într-un context verde
4. Abilități și comportamente personale de antreprenoriat
5. Identificarea și stabilirea de noi oportunități de afacere pentru o afacere 
verde
1. Creșterea gradului de conștientizare în cadrul 
unei afaceri verzi
1. Managerierea banilor într-o afacere verde 
2. Managerierea și conducerea celorlalți într-o afacere verde 
Informații suplimentare:
A fi la curent cu legile și reglementările

Curriculumul
GET-UP:

8 (9) module

Rezultatele 
învățării

Fișe de 
lucru 

pentru 
modulul 9

Materiale



Propunerea de valoare a curriculumului este:

Să ofere acces la învățare, care vă va oferi sprijinul în trecerea de la idee la 
acțiune, prin dezvoltarea propriei afaceri verzi 

(sau a unei afaceri în economia verde)



O economie verde trebuie să respecte, în mod riguros,  tripla persoane, planetă și 
profit pentru toate corporațiile de la nivelul microeconomic și pentru întreaga 

economie de la nivel macroeconomic. 

Exemplu pentru Modulul 1



Ce face modelul de afacere

◈ Ajută la eliminarea redundanțelor din planul de afacere și ajută la 
focusarea pe problemele cheie.
◈ Este un instrument flexibil și este mult mai ușor să lucrezi cu modelul, 
pentru a încerca lucruri noi.  
◈ Îi face pe ceilalți să înțeleagă mai ușor modelul de afacere și să acorde 
încredere unei noi viziuni. 

Exemplu pentru Modulul 2



Exerciții pentru gândirea creativă
Elaborarea unei idei 

Exemplu pentru Modulul 3



Exemplu pentru Modulul 4



Exemplu pentru Modulul 4



Exemplu pentru Modulul 5

Ce este o oportunitate?

Cuvântul	oportunitate	este	folosit	în	conversațiile	de	zi	cu	zi.
Dar	ce	este	o	oportunitate?
Oportunitatea	poate	fi	definită	ca	timpul	sau	situația	favorabilă	pentru	a	face	
ceva	care	creează	valoare	pentru	ceilalți.	Această	valoare	poate	îmbrăca	
multe	forme.	Pe	baza	contextului	de	a	crea	și	dezvolta	o	afacere	verde,	o	
oportunitate	poate	fi	văzută	ca	situația	în	care	un	individ	(antreprenorul)	
poate	exloata	schimbarea,	pentru	a	acționa	în	sectorul	economiei	verzi,	ceea	
ce	generează	valoare	sub	forma	câștigului	pentru	clienți.	



Exemplu pentru Modulul 6

Înțelegerea clienților

Diferite tipuri de clienți - comun, potențial, pierdut

Diferența dintre nevoi și dorințe 

Nevoia poate fi definită ca starea unei deprivări simțite 
(Maslow, 1943)

Dorințele sunt o necesitate a oamenilor, impusă de cultura 
locală și de personalitățile individuale. 



Finanțarea preferențială și granturile
Avantaje:
ü Este posibilă obținerea unor sume mari de bani..
ü Procesul este transparent și clar subliniat.
ü Pot fi sursa unei finanțări continue.
ü Antreprenorul nu trebuie să renunțe la capitalul afacerii sale.

Dezavantaje:
Ø Procedurile de aplicație pot fi lungi și obositoare.
Ø Pot plăti doar pe unitate de serviciu.
Ø Banii necheltuiți trebuie returnați.
Ø Uneori se întâmpină dificultăți la păstrarea datelor. 

Exemplu pentru Modulul 7



Exemplu pentru Modulul 8

Modelul stilurilor de conducere ale lui Lewin

Participativ
(Democratic)

Delegativ
(Laissez-faire)

Autoritar
(Autocrat)



Discuție

Întrebări?
Comentarii?

Idei?Arii de interes?

Curriculumul GET-UP



Sarcină/ Exercițiu

Care au fost principalii factori care i-au ajutat pe 
fondatori să-și înceapă propria afacere?

Priviți una dintre aceste bune practici!
Scrieți pe hârtia de flipchart cele mai importante 

aspecte!


